
  

 

Financial Stability ‐ What’s Your Plan? 

As financial pressure on dental practices grows, 

practitioners are increasingly seeking value for 

money from their suppliers and innovative ways 

of encouraging routine attendance by patients, 

thereby closely monitoring levels of both income 

and expenditure. 

Dental payment plans provide a cost‐effective method of offering patients a way of budgeting for dental 

care whilst at the same time ensuring predictability in terms of practice income. Once on‐plan, practices 

can look forward to a stable income even during holidays or periods of natural slowdown, so when other 

practices are suffering from cancellations or falling victim to the turbulence of the wider economic 

climate, those with payment plans continue to receive a steady monthly revenue stream.  

Making sure you don’t waste money on unnecessary additional services is common‐sense financial 

prudence and DPAS prides itself on its position as the lowest cost of the 3 major providers of dental 

plans. A per‐practice fee that remains the same regardless of the number of dentists, patients, or plans, 

helps to minimise administrative costs and the benefits are passed on to practices. DPAS still offer all the 

additional support necessary to launch and run your payment plan and a partnership with them creates 

a highly effective strategic alliance that can really benefit your practice financially. 

Whether you’ve recently converted from NHS to private practice or already have an established private 

practice, DPAS can make the transition to ‘practice‐branded’ plans smooth and stress‐free, allowing you 

to benefit from improved cash‐flow and stable revenue streams.   

 For more information on DPAS dental payment plans please visit www.dpas.co.uk, or call 01747 

870910. 

 


